
	 Flexible Arbeitszeiten mit der Möglichkeit für 
	 mobiles Arbeiten

	 Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

	

Business Development Manager (m/w/d) 

Um unser Wachstum und unsere Markenbekanntheit weiter zu steigern, 
suchen wir einen Profi, der neue Geschäftsmöglichkeiten erschließt und 
aktiv qualifizierte Anfragen generiert. 

Magnetbau Schramme GmbH & Co. KG mit Hauptsitz im Deggenhausertal entwickelt und produziert 
kundenspezifische elektromagnetische Aktoren wie Hub- und Proportionalmagnete, Magnetventile sowie komplette 
Aktoriksysteme für internationale Kunden.

Aufgaben:
•	  Identifikation neuer Geschäftsmöglichkeiten 
       einschließlich aktiver Lead-Generierung und 
       Erstkontaktaufnahme

•	 Qualifizierung und Bewertung von Anfragen technisch 
anspruchsvoller Produkte bis zum Projektstart sowie 
Angebotslegung und Vertragsverhandlungen

•	 Repräsentation des Unternehmens auf Messen, 
	 Kundenveranstaltungen und Branchenevents

•	 Markt- und Wettbewerbsanalyse sowie kontinuierliche 
Beobachtung von Trends und Kundenbedürfnissen

•	 Aufbau und Pflege eines starken Netzwerks aus 
	 Kunden, Partnern und Multiplikatoren

•	 Durchführung und Koordination von 
	 Marketingmaßnahmen

Profil:
•	 Hochschulabschluss im Bereich Maschinenbau, 

Elektrotechnik, Mechatronik, oder Wirtschafts-
	 ingenieurwesen bzw. eine vergleichbare 
	 Qualifikation

•	 Erfahrung im Business Development für 
	 erklärungsbedürftige technische Produkte

•	 Technisches Verständnis in der Elektromagnetik 
und ihrer industriellen Anwendungsbereiche 

	 wünschenswert

• 	 Analytische und strukturierte Arbeitsweise in 
	 Kombination mit einer „Hands-on-Mentalität“

	 Verhandlungssichere Sprachkenntnisse in Deutsch 
und Englisch

 

	 Eine Schlüsselrolle in einem spannenden Umfeld 
	 mit Entscheidungsspielraum

	 Attraktive Vergütung & Tantieme

	 und vieles mehr!

www.magnetbau-schramme.de

 

	 Silke Hannig 

   	 personal@magnetbau-schramme.de

   	 07555/9286-15 

Was wir bieten:

Bewerbung bitte an:


